
Digitale Transformation als Chance 
nutzen    

Digitale Transformation und Nach-
haltigkeit 

Die Welt im Wandel

Trendradar und Technologie-Sensiti-
vität   

Wie setzt man einen geschäftsspe-
zifischen Trendradar auf und kop-
pelt ihn an den Innovationsprozess?

Wie werden KI unterstützte Tools 
genutzt und welche Rolle spielen 
Expertennetzwerke?

Technology Readiness Check und 
Technologielebenszyklus

Themen

KI-unterstützte Technologie- &  
Innovationsstrategie
Die Transformation vom Heute in die gewollte Zukunft.

1. 	Oberstes und oberes Management

2. 	Executives mit Ergebnisverantwor-
tung

Zielgruppe (w/m)

KonzeptionDurchführungen

Neue Technologien verändern die Wett-
bewerbsposition des Unternehmens und 
seiner Geschäfte. Wie wird ein unter-
nehmens- und branchenspezifisches 
Trendradar erstellt wird und wie wird 
dieses dann für die Erarbeitung der In-
novations- und Wettbewerbsstrategie 
genutzt? Was kann künstliche Intelli-
genz (KI) dabei leisten?

Technologie getriebene Innovation

Was kennzeichnet die passenden 
Innovations- und Technologiestra-
tegien?

Kulturgetriebene Innovation versus 
Prozessoptimierte Innovation

Was ist der Mehrwert von Szena-
rien und Foresight für die Entwick-
lung einer robusten Innovations-
strategie?

Künstliche Intelligenz und Innovati-
onsmanagement

KI ist mehr als ChatGPT: Die Mög-
lichkeiten der deskriptiven und ge-
nerativen KI. Die Bedeutung von Da-
ten, Algorithmen, Prompting, Trai-
nings und Deep Learning. 

AI für das Strategische Manage-
ment nutzen: Die KI-Strategie im 
Rahmen der Unternehmens- und Di-
gitalstrategie. 

Technologie und Innovationsstrategie

Die Basisannahmen aus der Techno-
logie-Vorhersage: Ausgangslage 
und Handlungsbedarf für die Erar-
beitung der Innovationsstrategie

Unterschiedliche Innovationsstrate-
gien: Welche Option eignet sich für 
welche strategische Ausgangslage?

Die bestmögliche Innovationsstra-
tegie bestimmen

Künstliche Intelligenz für neue Wett-
bewerbsvorteile nutzen

Wettbewerbsposition sichern und 
ausbauen: Künstliche Intelligenz als 
Treiber der Produktivität, Rentabili-
tät und Mehrwerte gegenüber Kun-
den, Mitarbeitern und weitern Sta-
keholdern 

Business Development: KI-basierte 
Geschäftsideen finden, bewerten 
und umsetzen. Neue Erlösmodelle in 
der Service-, Daten- und Platt-
form-Ökonomie dank KI. 

Chancen für Leadership, Führungsef-
fektivität und Kundenmanagement

Leadership und Führungseffektivi-
tät: Die Rolle des Top Managements 
in der KI. Führen mit und ohne KI. 
Warum Agilität und Ambidextrie 
noch wichtiger wird. 

Talentmanagement und Führungs-
kräfteentwicklung: Neue Möglich-
keiten und Rollen dank KI. Welche 
Fach- und Sozialkompetenzen in 
Zukunft den Unterschied zum Wett-
bewerb ausmachen. 

Marketingstrategien: Kundengrup-
pen mit KI identifizieren, begeistern, 
binden und ausschöpfen. Kampf um 
die Berührungspunkte und die Kun-
denreise. Blaue Ozeane dank KI be-
setzen. 

2025

Nr. AV4025 2. Durchführung 2025
  4. – 7. November 2025, Stuttgart

2026

Nr. AV4016 1. Durchführung 2026
  22. – 24. April 2026, München

Nr. AV4026 2. Durchführung 2026
  26. – 28. August 2026, St.Gallen

Nr. AV4036 3. Durchführung 2026
  11. – 13. Nov. 2026, Stuttgart

Dauer: 3 Tage

Seminargebühr*: CHF 4500.–
*  zzgl. gesetzl. MwSt.; Rechnungsstellung auf Wunsch 

in Euro zum aktuellen Tageskurs möglich.

Anmeldung
Details, spätere Durchführungstermine
und Anmeldung via Internet: www.sgbs.ch/av40

2025

Nr. AV4015 1. Durchführung 2025
  1. – 4. Juli 2025, Brunnen
  (Nähe Luzern)

Nr. AV4025 2. Durchführung 2025
  4. – 7. November 2025, Stuttgart

Dauer: 4 Tage

Seminargebühr*: CHF 5500.–
*  zzgl. gesetzl. MwSt.; Rechnungsstellung auf Wunsch 

in Euro zum aktuellen Tageskurs möglich.

Anmeldung
Details, spätere Durchführungstermine
und Anmeldung via Internet: www.sgbs.ch/av40
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Anmeldekarte
Wir freuen uns über Ihre Anmeldung. 

Ihre Anmeldung nehmen wir gerne per E-Mail, 
Post oder Internet entgegen. 

St. Gallen Business School
Rosenbergstrasse 36
CH-9000 St. Gallen

Telefon +41 71 225 40 80
Internet www.sgbs.ch
E-Mail seminare@sgbs.ch

wegen Mangel an Teilnehmenden bis spätes-
tens 10 Werktage vor Seminarstart annulliert 
werden, ohne dass dabei ein Schaden geltend 
gemacht werden kann.

Verschiebung bei Gefahrenlage, Pandemie
Bitte lesen Sie dazu unsere Allgemeinen Ge-
schäftsbedingungen für Management Seminare 
und Programme: www.sgbs.ch/agb

Versicherung, Haftung, Preisänderungen
Bitte lesen Sie dazu unsere Allgemeinen Ge-
schäftsbedingungen für Management Seminare 
und Programme: www.sgbs.ch/agb

Es gilt Schweizer Recht, Gerichtsstand ist 
St. Gallen. 

Mit dem Erscheinen eines neuen Prospektes 
verlieren jeweils alle früheren Angaben zu 
Inhalten, Bedingungen, Referenten und Preisen 
ihre Gültigkeit.

Unsere aktuellen AGB’s Allgemeine Geschäfts-
bedingungen entnehmen Sie unter: 
www.sgbs.ch/agb

Anmeldung
Ihre Anmeldung oder Bewerbung zu einem Ma-
nagement Seminar oder Programm nehmen wir 
gerne per E-Mail, Post oder Internet entgegen. 

Nach Erhalt Ihrer Anmeldung senden wir Ihnen:

–  die Bestätigung Ihrer Anmeldung mit 
Rechnung

–  Informationen zu Ablauf, Hotel/Tagungs-
zentrum und Anreise

–   das Zimmerreservationsblatt für Ihre 
Hotelbuchung www.sgbs.ch/hotel

Sollte das Seminar bereits ausgebucht sein, 
werden Sie unverzüglich davon unterrichtet.

Seminargebühr, Hotelkosten, Themen
In der Seminargebühr (zzgl. gesetzl. MwSt.) 
sind der Kursbesuch sowie umfassende Semi-
narunterlagen enthalten. Die Seminarunter-
lagen werden von den Teilnehmenden kurz vor 
dem Seminar aus unserem Downloadzentrum 
elektronisch heruntergeladen. Dazu senden wir 
ein Mail mit einem Link zum Download. Nicht 
darin enthalten sind sämtliche Hotel leistungen 
wie Übernachtung, Frühstück, Verpfl egung und 
Tagespauschale des Hotels bzw. Tagungszent-
rums. Diese müssen von den Teilnehmern:innen 
direkt dem Hotel bezahlt werden. 

Es steht den Teilnehmer:innen selbstverständ-
lich frei, ausserhalb des Seminarhotels zu über-
nachten. In diesem Falle bezahlen Sie die vom 
Hotel/Tagungszentrum verlangte Tagespau-
schale direkt an das Hotel/Tagungszentrum. 

Das Kurshonorar wird nach erfolgter Anmeldung 
erhoben und ist spätestens 6 Wochen vor Semi-
narbeginn zu überweisen.

Kleinere Änderungen bei Themen, Themen-
abfolge und Referenten bleiben vorbehalten.

Zertifi kat
Über den Besuch des Kurses erhalten Sie ein 
Kurszertifi kat, bei einem mehrteiligen Programm 
im Verlauf des letzten Programmteils.

Umbuchung, Verschiebung
Bei einer Umbuchung eines gebuchten Seminars 
oder Seminarteils bis 3 Monate vor Beginn 
verrechnen wir eine Umbuchungsgebühr von 
CHF 400.– zzgl. Mwst. Bei einer Umbuchung im 
Zeitraum 6 Wochen bis 3 Monate vor Seminar-
beginn sind 20% der Gebühren der umgebuchten 
Veranstaltung zu bezahlen. Bei einer Umbuchung 
weniger als 6 Wochen vor Beginn werden 40% 
der Gebühr fällig. Bei einer Umbuchung von 
weniger als 2 Wochen vor Seminarbeginn wer-

den 80% der Gebühr fällig. Bei Nichterscheinen 
verfällt die Gebühr entschädigungslos. Nicht 
besuchte Seminare und Seminarteile verfallen.

Bei einer Umbuchung kann es passieren, dass 
es ggf. zu allfälligen Programmänderungen/
-anpassungen und -überschneidungen kommen 
kann. Daraus kann keine anteilige Rückerstat-
tung der Seminargebühr abgeleitet werden.

Annullation, Rücktritt, Stornierung
Eine Annullation einer Anmeldung (Rücktritt 
oder Stornierung) ist bis 3 Monate vor Seminar-
beginn kostenlos möglich. Bei einer Stornie-
rung zwischen 3 Monaten und 6 Wochen vor 
Seminarbeginn werden 40% der Seminarge-
bühr zzgl. MwSt. verrechnet.

Alternativ kann bis 10 Tage vor Seminarbeginn 
gegen Bezahlung der Umbuchungsgebühr von 
CHF 700.– zzgl. MwSt. ein:e Ersatzteilneh-
mer:in gestellt werden, der Zielgruppenbeschrei-
bung entsprechend.

Die volle Seminargebühr wird verrechnet, wenn 
die Stornierung weniger als 30 Werktage vor 
Seminarbeginn erfolgt.

Einzelne Seminare können aufgrund höherer 
Gewalt vom Veranstalter kurzfristig oder 

Allgemeine Geschäftsbedingungen für Management Seminare & Programme


